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Te salut draga iubitorule de timp si libertate!

Au trecut aproape 25 de ani de cand am ales calea antreprenoriatului, iar din acestia,
ultimii 10 au fost dedicati exclusiv cresterii si dezvoltarii afacerii cu ajutorul
Internetului si a platformelor de Social-Media...

Si crede-ma... nu am nimic in a-mi reprosa...

Pentru ca NIMIC nu este mai valoros in scurta trecere prin lumea asta pe care o avem
cu totii si pe care o numim, VIATA, decat timpul si libertatea pe care ti le poti oferi
folosindu-te de TOT ceea ce stiinta si progresul le pune la dispozitie.

Acum, dacid ar fi sa rezum in doua cuvinte SECRETELE unei afaceri de succes,
indiferent de produsul sau serviciul pe care aceasta il comercializeaza, acestea ar fi:
COMUNICARE si MARKETING.

Ce expertiza am eu pentru ca s iti fac o astfel de reomandar, poti afla...

Eu insa ti-am promis alceva.... o listi cu CELE 10 MOTIVE PENTRU CARE
OAMENII din orice colt al lumii iau o decizie de a campara ceva. Indiferent
care este acel ceva!
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Singurul si cel mai important ,,secret” pe care l-am invatat in urma cu multi ani, la
inceputul carierei, este acela ca

,O0amenii nu vor cumpdara niciodatda ceva fara sa aiba un motiv intemeiat.”

Retine si repeta-ti in minte mereu aceasta fraza: Oamenii nu vor cumpdra niciodata
ceva dacd nu au un motiv intemeiat.

Sunt zece motive pentru care o persoana ia o decizie de a cumpara ceva.

Doar zece? Nu mai sunt si altele? Poate cd da. Eu insa zece motive am identificat si iti
marturiresc cu sinceritate cd m-am concentrat mereu mai mult pe primele cinci... Cand
le-am aflat insd, totul in mintea mea s-a luminat. A cdpétat un sens, o ratiune. Si am
convingerea cd la fel ti se va intampla si tie.

Iti recomand si nu tratezi acest Raport cu superficialitate pentru ci il primesti gratuit
pentru cd informatiile pe care le vei afla sunt extrem de valoroase. Totodatd, am
convingerea ca esti o persoana care crede in valori si nu vei folosi aceste motive decat
in scop etic.
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Vei sti, de-acum 1nainte, cum sa iti formulezi mesajele de vanzare si cum sa atingi acele
puncte nevralgice pentru care un client sa cuampere de la tine.

Majoritatea oamenilor care lucreaza in marketing si vanzari se adreseaza de regula
prospectilor apeland doar la un singur motiv. Iar acesta are de a face de obicei cu
dorinta primara de a castiga sau de a economisi mai multi bani. Este adevarat, pentru
multi oameni acesta este un motiv puternic pentru care decid sa cumpere diverse
servicii, cursuri etc. Dar nu este un motiv principal pentru toata lumea.

Iati care sunt cele 10 motive pentru care oamenii iau decizia de cumpérare. Iti voi
spune apoi cum le poti folosi cu eficientd in mesajele tale de marketing si vanzare.
$£€ Sa castige mai multi bani
$£€ Sa economiseasca mai multi bani
[ v . ~ : 3
X © Sa economiseasci mai mult timp
%} Si evite efortul
@ © Si scape de anumite dureri fizice sau psihice
== ol Sa obtina mai mult confort
S [ Sa aiba o igiena mai buna si o curatenie exemplara
& /" Si castige laude si aplauze
W Si castige mai multa dragoste, iubire si apreciere
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10. % w Si-si creascd popularitatea si statutul social

Acestea sunt motivele pentru care oamenii cumpara... Aceste motive reprezinta ,DE
CE’-ul fiecarui om. Chiar si al nostru!

Pentru ca suntem diferiti, secretul unui mesaj de marketing si vanzare care sa
determine un om sa ia o decizie de cumparare este combinarea mai multor motive
si nu folosirea unuia singur.

Cum poti face asta? Cautand sa afli raspunsuri cat mai creative la anumite intrebari
specifice legate de produsul/serviciul tau.

Cateva intrebari specifice legate de produsul/serviciul tau la care sa cauti
raspunsuri

Poti considera aceasta activitate ca o tema asupra careia sa 1i acorzi foarte mare atentie
daca vrei sa obtii rezultatele dorite cu mesajele tale de vanzari. Pune-ti mintea la
contributie pentru cd raspunsurile pe care le vei gasi iti pot aduce multe vanzari si mult
profit.

1. Care sunt cele 5 modalitdti prin care produsul/serviciul meu poate ajuta un
client sa castige mai multi bani?

2. Cum poate produsul/serviciul meu sa ajute un client s@ economiseascd o
anumitd suma de bani intr-o luna? Dar intr-un an?

3. Cata economie de timp poate aduce unui client produsul/serviciul meu si cum
ar putea folosi clientul acest timp economisit?
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4. Care este acel lucru pe care un client nu va mai trebui sa il faca odata ce a
cumpdrat produsul/serviciul meu? (In acest mod poti identifica felul prin care
iti ajuti clientul sa evite un efort.)

5. De ce durere fizica scapa un client care mi-a cumpdarat produsul/serviciul si ce
insemnatate are asta pentru viata lui personala sau profesionala?

6. Cum poate ajuta produsul/serviciul meu sa ajute un client sa scape de stress
sau ingrijorare?

7. Care sunt principalele trei modalitati care aduc clientului mai mult confort cu
produsul/serviciul meu?

8. Cum poate creste produsul/serviciul meu gradul de curdtenie sau igiena
personala a clientului?

9. Cum 1i poate creste produsul/serviciul meu starea de sanatate si vitalitate?

10. Care sunt principalele trei lucruri care pot trezi invidia unora si creste nivelul
de afectiune al anumitor persoane, odatd ce clientul mi-a cumparat
produsul/serviciul.

11. Cum poate creste nivelul de popularitate si statusul social al clientului achizitia
produsului/serviciului meu?

Cautand raspunsuri la aceste intrebari cu onestitate... anticipand un raspuns, vei
observa ca rezultatele pe care le vei obtine vor fi uimitoare. Iar daca vrei sa te apropii
cat mai mult de modul cum gandesc potentialii tai clienti, recomandarea mea este si
mai provocatoare... Forteaza-ti putin mintea si cauta sa vii nu doar cu un raspuns la
fiecare intrebare ci cu zece!

Probabil ca ai sarit in sus acum cititnd ultima fraza, nu-i asa? ©

Dar, crede-ma, este o tehnicd nemaipomenita de rezolvare a problemelor pe care am
invatat-o si eu de la un mentor, in urma cu niste ani. El mi-a explicat-o in felul urmator:
»,1a 0 problema pe care vrei sa o rezolvi si noteaz-o in capul unei pagini sub forma de
intrebare. Scrie apoi toate posibilele solutii care iti vin in minte pana umpli intreaga
pagina. Treci apoi la pagina urmatoare si umple-o si pe aceasta cu solutii-raspuns.
Raspunsurile vor veni cu usurintd incepand de la a treia pagina. Abia acestea sunt cele
mai potrivite solutii.”

Daca vei raspunde la fiecare intrebare de cel putin zece ori, vei vedea cd raspunsurile
vor incepe sa vind de la sine. Iar odata ce ai obtinut aceste raspunsuri vei avea la
dispozitie o lista cat mai clarda cu motivele cheie pentru care clientii din piata ta tinta
cauta sa cumpere produsul/serviciul pe care 1l vei oferta.

Astfel, vei putea vedea singur cat de eficient si profitabil este un mesaj croit pe ceea ce-
si doresc clientii cu adevarat. Vei putea privi lucrurile dintr-un alt punct de vedere si
vei putea intelege mesajul de vanzare in modul in care clientii tdi il percep. Atat timp
cat vorbesti ,pe limba clientului” acesta va vedea in tine un confident la care a gasit
solutia cautatd si nu un alt vanzator care incearca sa-i mai vanda ceva.

In final, m-as bucura sa aflu ca aceste informatii ti-au fost de folos si iti garantez ca
daca le vei si folosi, rezultatele pe care le vei obtine vor fi mai mult decat satifacatoare.
Si ca sa fiu sincer pana la final am sa-ti mai spun un adevar (pe care putina lume ti-1 va

www.godsuccessonline.com



http://www.go4successonline.com/

GOAsUCCESSYONLINE

spune!): sa devii un profesionist in vanzarile online nu este un lucru usor. Trebuie sa
fii decis si dispus sd lucrezi in directia asta. Marketingul si vinzarile inseamna
comunicare iar cunoasterea acestor 10 motive pentru care consumatorii iau decizia de
cumparare este esentiala. Eu ti le-am oferit prin acest raport cu tot dragul. Restul,
depinde de tine.

Pentru succesul tau online,
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P.S. Esti gata sa iti dublezi vanzarile afacerii tale si sa iti conduci afacerea la nivelul
urmator? Trimite-mi un mesaj pe contact@aisucces.ro sau intra in legatura directa
chiar astdzi cu un consultant al agentiei digitale de marketing, Go4Success Online
pentru a afla cum te putem ajuta in acest demers.
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